
TIPS DE COACHING 
PARA NEGOCIAR

Técnicas para llegar a acuerdos satisfactorios,
prevenir y resolver conflictos.  



INFORMACION

El Webinar “Herramientas para negociar mejor” esta
diseñado para ser interactivo y practico.

En 2 horas y medias recibirá información para crear
una estrategia de preparación a un proceso de
negociación y habilidades blandas para crear un
ambiente positivo y comunicativo.

Los temas son:

• Proceso de preparación de una negociación.

• Desarrollo de empatía táctica y crear confianza.

• Los 5 niveles de escucha.

• Como formular pregunta durante una negociación.

• Los 3 tonos de voz.

• Los 3 “trucos Jedi” para desbloquear un impasse.

• El poder de decir “No” y cómo hacerlo.

• Dinámica entre equipos.
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Materiales:

1 E-book para cada participantes.

2 fichas de trabajo en pdf.

Lugar, fecha y horario:

Virtual (Zoom), jueves 6 de noviembre 2025, 

de 6:30 p.m. a 9:00 p.m. hora de Costa Rica.

Inversión: 

USD 45, I.V.A. inclusa.

Mas información:

https://wa.me/50688333419
mailto:info@francesconistricoaching.com





